PAESE SERA

Venerdl 23 giugno 1978 '

Torrente di, mnnoh e oggetti superflui

asette di fata»

da 8 milioni in su

GENNARO Taddeo, & otti-
mista. In abito dlu, sotto il
sole che picchia sulle teste,
il presidente della Mostra
d'Oltremare rilascia intervi-
ste ai cronisti delle tv pri-
vate napoletane. Si tira ap-
presso un giovane arabo ve-
stito all'occidentale. « E' un
principe dell’Arabia Saudita
amico mio — ripete Taddeo
ai microfoni — & wvenuto a
Napoli per rendersi conto di
come funziona la nostra fie-
ra e per illustrare un suo
progetto ».

Quando {1 principe apre
bocca spiega che sta per na-
scere un Eden sulle rive del
Mar Rosso: « Fra Porto Su-
dan e Suakin, il presidente
del Sudan c¢i ha dato 200
chilometri quadrati (quanto
é grande Napoli) per far sor-
gere una zona franca e di
libero scambio, una zona do-
ve non esisteranno tasse, un
vero paradiso fiscale..!».

Che cosa c'entri I'Eden del
Mar Rosso con la XXI edi-
zione della Fiera Internazio-
nale della Casa & difficile
capirlo. Ma se & venuto a
Napoli per capire come fun-
ziona l'ente mostra di Fuori-
grotta si si disilluda. Infatti
dal 1958 la fiera pasticciona

si trascina con pesantezza e
mancanza di
rendita senza trovare un so-
lo motivo di novita.

Taddeo si difende spiegan-
do che nel "77, circa 600mila
visitatori hanno varcato i
cancelli. Poi ammette con
malinconia che la Fiera na-
poletana é di gran lunga in-
feriore per importanza a quel-
le di Milano e di Bari. Ven-
tun anni fa 1'Italia era di-
versa, Dedicare alla casa una
fiera internazionale era giu-
stificato dal clima della ri-
voluzione tecnica che allora
si affermava con la prefab-
bricazione e col boom degli
elettrodomestici che comin-
ciavano ad invadere (a cam-
biali) le case degli italiani.

I1 cosiddetto miracolo eco-
nomico, misurato coi pollici
dei televisori e con le cilin-
drate delle automobili, oggi
¢ aria fritta. Eppure l'ideo-
logia consumistica & rimasta
integra e continua a fare da
sottofondo alla fiera dell’Ol-
tremare.

Una delle poche novita di
quest’'anno & il settore del-
T'abbigliamento. Tredici dit-
te hanno allestito propri
stands: offrono dalla bian-
cheria con ricamo fiorentino

idee. Vive di .

all'artigianato e abbigliamen-
to indiano. L'unica nota posi-
tiva & che sono quasi tutte
aziende napoletane.

Il numero maggiore di espo-

sitori & quello del settore

arredamento. Sono 96 venuti
in Fiera per smaltire mi-
gliaia di mobili fatti uscire
dai depositi. Il vantaggio per
l'acquirente & quello dello
sconto-Fiera, in media un ven-
ti per cento. Dieci editori
(c'¢ anche I'Associazione Ita-
lia-Cina) offrono libri a ra-
te, specie opere enciclopedi-
che. Quattro aziende espon-
gono macchine utensil.

Il clima di grande bazar
é testimoniato ‘da ben 22
stands mangerecci. Si va dal-
la degustazione di prodotti
abruzzesi ai tortellini con sal-
sioce, gulasch e porchetta.

L'artigianato  estero propo-
ne 22 stands molfi dei quali
gestiti da commmercianti ita-
liani. Ma ci sono anche quel-
li stranieri. Ben Omar e Ja-
mamuri Barek vengono ogni
anno da Rabat capitale del
Maroceo con le loro casse di
maschere africane, zanne di
avorio, pelll, armmi-giocattolo
e altre clanfrusaglie da mille
lire in su. ~

Tu-Pong-Quan con sede a

Cronaca di Napoli

al grande bazar della Mostra

Visitator] in uno degli stand alla Fiera della casa

Bologna, vende articoll orien-
tali di porcellana ma { prez-
zi sono piu salati. Gli arti-
coli da regalo cinesi occupa-
no quattro stands della ditta
Hong Kong di Mlilano; lam-
padari di seta, plattinl di
legno, tamburelli, vestl di co-
tone: | prezzli sono accessi-
biH.

La casa moderna & ormai
un santuario. Chi non ce 'ha
scandisce slogan nei cortei e
maledice il sistema. Ma chi
ce I'ha pud trovare nella Fie-
Ta un torrente di ninnoll e
oggetti superflul. Se oltre al-
la casa #&vete il giardino con
i1 patio inglese, il gloco &
fatto. Qui vi offrono dalla
fontanina lumincsa al tavo-

laccio rustico, dalla minipi-
scina di plastica, alla capan-
nina di bambu.

Giorgio Guizzardl, diretto-
re commerciale di una ditta
di Forll & venuto per la pri-
ma volta ad esporre a Na-

‘poli le sue scale a chiocciola.

«E' un mercato molto inte-
ressante — dice — perché
i napoletani sono moito cu-
riosi e alla fine comprano ».

Comprano anche barche da
diporto? Perché no, dallo sca-

‘fetto in plastica da 200 mila

lire alla barca a motore si
pud scegliere a seconda delle

~ tasche. Dietro il teatro Me-

diterraneo ci sono infine tut-
te le attrezzature-da campeg-
gio: tende, tendoni, tendine,

tavoli pleghevoli e persino
_caset.te di fata da 8 milioni
in su.

Il presidente Taddeo fa la
faccia seria: « Molte aziende
si salvano o falliscono a se-
conda degli affari che con-
cludono alla nostra Fiera ».
Ma ogni anno | 600 mila vi-
sitatori restano intontiti e
shorsano miliardi di lire. L'og-
getto kitsch é sempre di mo-
da. Il vibro-massaggiatore o
la grattugia per i cetrioli:
ogni cosa suscita simpatia e
trova un acquirente. Alla fi-
ne del viaggio si ripropone
la domanda: a che serve que-
sta Fiera.

Goffredo Locatelli




